Gedo,
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le nettoyage écologique sur la Toile

é en 2000, Gedo propose, via le Net,
N des produits d'éco-lavage comprenant

des solutions de retraitement de I'eau.
“Nous étions une entreprise traditionnelle
de négoce, fabrication et service

industriels un type différent de matériel.
“Nous avons dii inventer un nouveau contrat
de franchise basé sur le nom de domaine”,
précise le fondateur.

L'entreprise vise deux ouvertures par an.
Les candidats sont essenticllement de jeunes
diplomés de I'école de commerce qui ont
envie de créer leur entreprise rapidement.

“L'avantage est que cela ne néces-

apres-vente de matériel de net-
loyage, mais le marché évolue el
Internet prend une importance
grandissante”, souligne Gilles
Thiriez, fondateur de la société.
[l abandonne alors la fabrication ‘
pour se consacrer au négoce via '
le Web.

Devant le succes de la formule,
un choix simpose : se dévelop-
per en recrutant des salariés ou
s'étendre par le biais d'un réseau
de franchise. Gilles Thiriez opte
pour la seconde solution en
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site pas d'investissement. Beau-
coup ont déja un ordinateur et
peuvent travailler de chez eux. Ils
ont la possibilité de commencer de
suite.” Le second profil est celui
d'une personne de 50 ans qui a une
bonne expérience commerciale,
mais se trouve “a un fournant de
sa vie : elle a quitté son entreprise
et se lance alors dans une auire
activité,”
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Le franchisé a notamment pour
mission de conseiller la clientele
(par téléphone...). Il doit disposer
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2003. L'originalité : l'exclusivité
ne se fait pas sur un magasin ou
un territoire géographique, mais sur un nom
de domaine et une gamme de produits. Aspi-
rateur-pro.com, Pompegedo.com, Pulverisa-
teurs.com... chague franchisé revend a des

Le droit d'entrée s'éléve & 2 000 euros et la
redevance est de 10 % sur la marge brute.
En juin 2008, Gedo comptait trois succur-
sales et cing franchisés (six sites franchisés).

d'un bureau d'au moins neuf
metres carrés, d'un ordinateur et
du logiciel permettant de gérer ses com-
mandes et son site. Par contre, il n'y a pas de
stocks, les articles passant directement des
mains du fournisseur a celles de l'acheteur. B



